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Agustin Oleaga Lifiero
Loreto 48 7° 1*
08029 Barcelona (Espatfia)
Bilbao 11-04-50
IDIOMAS:
Inglés e Italiano.
ESTUDIOS:
1969-1973: Capitan de la Marina Mercante (Universidad Nautica Bilbao)

1974: Curso de Derecho y Fletamentos Maritimos en Tilbury (Londres)

PROFESIONAL:

1969-1978: Navegando de Segundo y Primer Oficial en la Compaiiia Ybarra &
Cia

1979-1981/ 1985-1990: Siete afios en Buenos Aires como Owner Representative
en Sudamérica para la linea Ybarra & Cia (Argentina, Paraguay, Uruguay y
Brasil).

Principales funciones:

Control de los costes operativos de los buques

Mejorar los ingresos por fletes en la actividad de la linea
(Sudamérica-Mediterraneo)

Responsable de los asuntos relacionados con las Conferencias de fletes y
Consorcios de armadores.

1981-1984: Director General para Inbesa América Inc con base en Houston
(USA).

Inbesa es una Terminal maritima privada dedicada a operaciones de acero y
lineas de buques regulares

1984-1985: Director General de Berge con sede en Tarragona. Berge es una
compaiia dedicada fundamentalmente a operaciones de estiba y agencias
maritimas para: graneles solidos, graneles liquidos, aceros y containers

1990-1993: Director de logistica de aprovisionamiento para la Expo Universal
de Sevilla 1992.



Algunas cifras: 30.000 Teu’s y 40.000 envios aéreos para transportar los
materiales de los contenidos y consumibles de los pabellones internacionales

1993-1994: Director General del WORLD TRADE CENTER SEVILLA

1995-2000: Director Comercial del Ocean Group en Espana en la division, Mc
Gregor Cory de servicios logisticos.

Gestion y desarrollo de un Network so6lido para los sectores de: Consumo, Gran
Distribucion, Farmacia, Automocién (Outbound e Inbound) y Tecnologia.

2000-2006: En Marzo del 2000 el grupo Ocean adquiere Exel y comienzo como
Director General para la division de Forwarding (Exel Freight Forwarding).
Durante estos 6 afios he transformado la cuenta de resultados de grandes
perdidas a beneficios considerables.

2007 — Marzo 2009: Director de la division de DHL Exel Supply Chain
Consumo.

160 Millones € de facturacion y 1.200 personas.

Actualmente VP Business Development DHL Supply Chain Iberia.

Como resumen he desarrollado mi carrera profesional a nivel de direccion
comercial y direccidon general en los diferentes aspectos de la cadena de
suministros desde Forwarding (Aéreo Maritimo), Contract Logistic
(almacenamiento, picking y distribucion), Gestion de lineas maritimas y Gestion
de terminales maritimas con el Unico fin de:

1. Dar el mejor servicio a los clientes a través de mediciones como:
Key Performance Indicators basandonos en tener el mejor equipo

humano posible con su implicacién en el proyecto.

2. Conseguir que la cuenta de resultados genere los beneficios
acordados para los accionistas.

PARTICIPACION EN FOROS LOGISTICOS

Durante los ultimos once afios he participado como panelista y conferenciante en
diversos debates logisticos en los siguiente foros:

UPC-FUNDACION CERDA

ICIL

SIL-2000, 2002 y 2005

ARCO ATLANTICO

PLATAFORMA LOGISTICA AQUITAINE-EUSKADI
VITORIA ESTRATEGIA LOGISTICA

LOGICA

AECOC



